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Schwalbach am Taunus, 7. April 2025 

Nachhaltigkeitsanforderungen begegnen und Einsparpotenziale nutzen 

Intraday-Handel als essenzieller Baustein flexibler 
Energiebeschaffungsstrategien 
enexion eröffnet energieintensiven Unternehmen durch 
Zugang zum Intradaymarkt zusätzliche Wettbewerbsvorteile 

Die enexion GmbH hat ihr Angebotsportfolio im Rahmen der 
Energiebeschaffungsoptimierung für energieintensive Unternehmen 
weiter ausgebaut: Durch die Integration des direkten Spot- bzw. 
Intradaymarktzugangs ebnen die Energiemanagement-Experten aus 
Schwalbach am Taunus ihren Kunden ab sofort den Weg zu einer 
maximal flexiblen Beschaffungsstrategie, die individuellen Ansprüchen 
und Rahmenbedingungen jederzeit gerecht wird. Die damit 
einhergehenden Vorteile sind vielfältig, denn Unternehmen können nicht 
nur von den schwankenden Preisen erneuerbarer Energien profitieren, 
sondern auch interne Nachhaltigkeitsinitiativen effektiv umsetzen und 
weiter vorantreiben. 
 
„Die Energiewende inklusive aller damit einhergehenden Implikationen ist 
gerade für Unternehmen energieintensiver Branchen Fluch und Segen 
zugleich“, wie Theo Parpan, Geschäftsführer der enexion GmbH, betont. 
Einerseits wird es immer anspruchsvoller, die Komplexität der 
energiewirtschaftlichen Details, gesetzlichen Anforderungen und volatilen 
Erzeugungsmärkte entlang der Unternehmensziele und vor dem Hintergrund 
eines zunehmenden Preis- und Wettbewerbsdrucks in verlässliche Bahnen zu 
lenken. Andererseits stellt genau dies eine entscheidende Stellschraube dar. 
Denn Unternehmen, die diesen Spagat trotz aller Hürden bewältigen, können 
sich laut Parpan am Ende klare Vorteile im Markt sichern.  
 
In dem Zusammenhang hat enexion in den vergangenen Wochen wichtige 
Weichen gestellt. Durch den Aufbau der entsprechenden systemseitigen IT-
Schnittstellen und die Etablierung einschlägiger Prozesse zur Teilnahme am 
Intradaymarkt steht der Umsetzung hybrider Beschaffungsmodelle, die eine 
optimale Kombination zwischen langfristiger Energiebeschaffung am 
Terminmarkt und kurzfristiger Bedarfsdeckung am Spot- und Intradaymarkt 
verfolgen, nichts mehr entgegen. 
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Hürden mit der richtigen Unterstützung überwinden  
„Unser Ziel ist es, die Energieversorgung von Unternehmen in strom- und 
gasintensiven Branchen zuverlässig, kosteneffizient und im Einklang mit 
Nachhaltigkeitsanforderungen zu gestalten. Dabei versetzen wir unsere 
Kunden in die Lage, die Beschaffung auf Basis eines eigenen Bilanzkreises 
selbst in die Hand zu nehmen“, so Parpan. „Der direkte Zugang zum Spot- und 
Intradaymarkt ist hier mittlerweile ein essenzieller Baustein. Der Mehrwert einer 
Strategie, die sowohl langfristige Fixpreise als auch am Kurzfristmarkt 
erzielbare Niedrigpreise einbezieht, steht außer Frage.“  
 
Mit der aktuellen Angebotserweiterung reißt enexion bestehende Hindernisse 
ein. Kunden profitieren nicht nur vom direkten Zugang zum Spot- und 
Intradaymarkt, sondern können auch zu jeder Zeit auf die kontinuierliche 
Unterstützung durch das enexion-Team vertrauen. Die Energiemanagement-
Experten behalten die Rahmenbedingungen, Entwicklungen und Risiken stets 
im Blick und gewährleisten die Umsetzung einer flexiblen 
Beschaffungsstrategie, die vielfältigen individuellen Ansprüchen gerecht wird. 
Dazu gehört auch die Beratung rund um die Einbindung unternehmenseigener 
Erneuerbaren-Energien-Anlagen, von PPA-Konstrukten oder 
Speicherkapazitäten sowie im Hinblick auf Nachweise zur CO2-Reduktion.  
 
Theo Parpan: „Es besteht keinerlei Zweifel daran, dass die Bedeutung des 
Kurzfristmarkts künftig weiter zunehmen wird. Energieintensive Unternehmen 
sollten daher keine Zeit verlieren und jetzt die Voraussetzungen schaffen, um 
die damit einhergehenden Potenziale rechtzeitig ausschöpfen und im Rahmen 
stichhaltiger Energiebeschaffungsstrategien sowie Nachhaltigkeitsinitiativen 
ausspielen zu können“. 
 

 

Theo Parpan, Geschäftsführer der enexion GmbH. (Foto: enexion) 
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Weitere Informationen: 
enexion GmbH, Vanessa Wessels 
Am Kronberger Hang 2a, 65824 Schwalbach a. T.  
Tel.: +49 6173 935951 
vanessa.wessels@enenxion.de 
www.enexion.de 
 

Presse- und Öffentlichkeitsarbeit: 
Press’n’Relations GmbH, Uwe Taeger  
Magirus-Deutz-Straße 14, D-89077 Ulm 
Tel.: +49 731 146156-71  
ut@press-n-relations.de 
www.press-n-relations.de 
 

 

enexion GmbH 

enexion übernimmt für energieintensive Unternehmen die anbieterunabhängige Optimierung des 
Strom- und Gaseinkaufs. Im Rahmen eines ganzheitlichen Energievollkosten-Managements sorgen 
die Energiemanagement-Experten für eine zuverlässige, stabile wie wirtschaftlich sinnvolle Aufstel-
lung ihrer Kunden im Hinblick auf Energieversorgungs- und Planungssicherheit. Sämtliche relevan-
ten Faktoren der komplexen Normen, Gesetze und Verordnungen des liberalisierten Strommarkts 
werden ebenso berücksichtigt wie die der beschlossenen Dekarbonisierung. Das ineinandergrei-
fende branchenneutrale Beratungsangebot umfasst Energiebeschaffung, Portfolio- und Risikoma-
nagement, Nebenkostenoptimierung, Compliance-Sicherung und Smart-Greening-Lösungen. Hier-
von profitieren vor allem mittelständische Unternehmen aus den Branchen Automotive, Fertigung, 
Pharma und Lebensmittel sowie Betreiber von Rechenzentren. Zum wachsenden Kundenstamm 
gehören Unternehmen wie Porsche, Bilstein, Otto Fuchs, Zapp, Lindt, Zentis u.a. 2023 erwirtschaf-
teten die 45 enexion-Mitarbeiter in Schwalbach am Taunus, Pune (Indien) und Istanbul (Türkei) ei-
nen Umsatz von circa 18 Millionen Euro. 

 

 


